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東京都渋谷区渋谷1-6-1 渋谷新泉ビル2F・3F

は店舗様専用携帯電話のホームページで、リピーターを獲得する販促ツールです。 

店長：長田 敏也 

お問い合わせは 

ドリームエリア株式会社　イージョイン事務局 

この他にも、いろいろなテンプレートもご用意しています。 
ぜひ一度、ご相談下さい。 

バッテリー充電のところに差し込んでもらうだけで、簡単に会員登録してもらえるツールをご用意しています。 

あまりこういうようなIT系は苦手で、自分では、インターネットというものもあまりやったことがなく、「ぽんぽこ」に入会して

もうまく使えるのか最初は少し不安でした。でも、時代はどんどん進んでいきますし、年間の広告宣伝費と売上のバランス、

お客様の声、ニーズを考えますと、やはりインターネット、特に携帯電話でのサービスが必要不可欠であり、お客様とのコミュ

ニケーションを持てる場をお店側から積極的に行わないと、リピーターの獲得、維持が困難になっていく恐れがあると感じて

いたので始めてみることにしました。「ぽんぽこ」は、非常にわかりやすいパッケージプランが用意されているし、機械音痴の

私でも日頃から使い慣れている自分の携帯電話だけの操作ですし、コンテンツメニューも非常にわかりやすく、リピーターの

方へのメール一斉送信や、今日のランチメニューの写真更新などが簡単にできるので、何の抵抗もなく使いこなせています。

反響も当初期待していた以上で、リピータ－がお店に足を運ぶ回数も、安定して増えてきました。また、ドリームエリア株式会

社さんでは、システムの供給だけではなく、お店に一度でも足を運んで頂いたお客様に、当店の「ぽんぽこ」の会員になって

頂きやすいような登録販促ツールのサポートも行ってくれるので、対費用効果も抜群です。 

● 充電コネクタにさすだけで、簡単に会員登録できるツール　● アンケート自動作成&管理　● 会員向けメール送信　● クーポン券自動発行 

● カメラ付き携帯でメニュー発表　● スタッフに一斉連絡メール　● お勧めの一品　● 人気のメニュートップ3　● 写真付きスタッフ紹介　● ご意見箱 

E-Joinは、ドリームエリア株式会社が提供するリピーター獲得支援ツールの商標です。 

店舗様携帯ホームページで、クーポン券付きの選択方式アンケートを実施し、顧客情報を溜めて行きます。 
アンケートの結果は、直接それぞれの店舗様の顧客情報として溜まりますので、店舗様のデータ登録作業を行う手間が無くなります。 
さらに、お客様がホームページアドレスを打ち込んで店舗様ホームページを開く作業を省く、携帯電話に差し込むだけでOKの 
自動接続便利ツールをご用意しております。 
 

始めてご来店頂いたお客様には、ご来店後翌日にクーポン券付

の来店お礼メールが自動的に送られます。このメールで次の

来店動機を作り、お客様をリピーターへと導きます。 

店舗様携帯ホームページの内容変更は、店舗様がお持ちの携帯

電話からいつでも行えます。今話題のカメラ付き携帯を使えば、

撮影したその場で店舗様のホームページに画像掲載が行えます。 

お知らせしたい内容に合ったターゲット顧客を絞り込み、店舗様

からのお知らせメールを送る事が出来ます。これにより、送った

メールの開封率を上げ、お客様の来店動機付につなげます。 

店舗様からお客様へのお知らせや、お得なクーポン券発行等の

販促活動は、ワンクリックでOKです。店舗様携帯ホームページ

からお客様のメールアドレスに直接送りますので、販促用の製作

物を作るコストも、郵送するコストも掛かりません。 

キャリア対応 3


